Ako financovat neziskové
organizacie ?

Financovanie neziskovych organizacii je zakladnym prvkom ich schopnosti plnit’ svoje
poslanie a poskytovat’ sluzby komunite. Bez adekvatneho financovania by neziskové
organizacie nemohli fungovat’, rast’ ani prinasat’ pozitivne zmeny.

Tento clanok sa zameria na rozne tradicné aj moderné stratégie financovania, uvedie priklady dobrej
praxe zo zahranicia a preskiima nezvycajné postupy, ktoré niektoré organizacie tispeSne
implementovali.

Tradicné spoésoby financovania
1. Dary a prispevky:

* Individualne dary: Velka Cast’ financnych prostriedkov pre neziskové organizacie
pochadza od jednotlivcov. Tieto dary moézu byt jednorazové alebo pravidelné, a ¢asto
su ziskavané prostrednictvom kampani, ktoré sa zameriavajui na osobné pribehy a
emocionalne spojenie darcov s misiou organizacie.

* Korporatne prispevky: Firmy Casto podporuju neziskové organizacie
prostrednictvom finan¢nych darov, sponzorstva udalosti alebo prostrednictvom
programov na zhromazd'ovanie financ¢nych prostriedkov medzi zamestnancami.

2. Granty:

* Vlada a verejné inStiticie: Granty od vladnych agenttr a verejnych instittcii mézu
byt vyznamnym zdrojom prijmov. Tieto granty sd casto zamerané na konkrétne
projekty, ako je vyskum, vzdelavanie alebo socialne sluzby.

* Sukromné nadacie: Mnoho sikromnych nadacii poskytuje granty neziskovym
organizaciam na podporu ich misii. Tieto nadacie m6Zu mat’ vel'mi Specifické oblasti
zaujmu, ktoré musia organizacie splnit’, aby boli opravnené na financovanie.

3. Clenské prispevky:

+ Clenské organizacie: Niektoré neziskové organizacie funguji na zaklade ¢lenskych
prispevkov. Clenovia platia pravidelné poplatky a vd'aka tomu ziskavaju pristup k
urcitym vyhodam alebo sluzbam.

4. Predaj tovarov a sluzieb:

* Produkty a sluzby: Mnohé neziskové organizacie generujui prijmy predajom
produktov, ako st remeselné vyrobky, knihy alebo tricka, ktoré propaguju ich
poslanie. Iné organizacie mozu poskytovat’ sluzby, ako su vzdelavacie kurzy,
workshopy alebo konzultacné sluzby.

Moderné a nezvycajné sposoby financovania

1. Crowdfunding:



* Platformy: Crowdfundingové platformy ako Donio, Kickstarter, Indiegogo a
GoFundMe umoZiuju neziskovym organizaciam zbierat' malé sumy peniazi od
vel'kého poctu l'udi. Tento pristup je vel'mi uc¢inny na projekty, ktoré maju jasny ciel
a silny pribeh.

2. Socialne podnikanie:

* Modely: Socialne podnikanie kombinuje obchodné praktiky s misiou neziskovych
organizacii. Organizacie ako TOMS Shoes, ktora daruje jeden par topanok za kazdy
predany par, su prikladom uspesného socialneho podnikania.

3. Investicné fondy a endowmenty:

 Stabilita: Velké neziskové organizacie m6zu vytvarat’ investicné fondy alebo
endowmenty, ktoré generuju stabilné prijmy prostrednictvom investicii. Tento model
zabezpecuje dlhodobu financ¢nu stabilitu.
4. Zmluvy so Statom:

* Poskytovanie sluzieb: Mnohé neziskové organizacie uzatvaraju zmluvy so Statnymi
organmi na poskytovanie sluZieb, ako st socialne sluzby, zdravotna starostlivost’
alebo vzdelavacie programy. Stat poskytuje finan¢né prostriedky na zaklade dohdd o
vykone sluZieb.

Priklady dobrej praxe zo zahranicia
1. Charity: Water (USA):

* Transparentnost’: Charity: Water pouZiva model, kde 100% darov ide priamo na
financovanie projektov Cistej vody. Administrativne naklady su pokryté oddelenymi
sukromnymi darmi a grantami od vel'kych donorov, ¢o zarucuje vysoku
transparentnost’ a doveru darcov.

2. Social Bite (UK):

 Podpora 'ud’om bez domova: Socialny podnik v Skétsku, ktory prevadzkuje
reStauracie a kaviarne. Zisky st pouZité na pomoc I'ud'om bez domova, vratane
financovania projektov na vystavbu domov a poskytovanie zamestnania.
3. BRAC (Bangladés):

* Socialne podnikanie: BRAC je jednou z najvacSich neziskovych organizacii na
svete, ktora vyuziva r6zne modely socidlneho podnikania, vratane mikrofinancovania
a zdravotnickych sluZieb, aby generovala prijmy na financovanie svojich programov.
4. The Big Issue (UK):

« Podpora sebestacnosti: Casopis predavany v Spojenom kralovstve. Predaj ¢asopisu
poskytuje 'ud'om bez domova prijem a podporuje ich cestu k samostatnosti. Tento
model pomaha nielen financne, ale aj socialne. ( Rovnaky model funguje uspesne aj
na Slovensku a v Ceskej republike. )

5. Grameen Bank (Bangladés):

* Mikrofinancovanie: Grameen Bank je priekopnikom v oblasti mikrofinancovania.
Poskytuje malé p6Zicky I'und'om, ktori nemaju pristup k tradiénym bankovym
sluZbam. Tento model pomohol milionom F'udi uniknit’ z chudoby a zacat’ vlastné
podnikanie.



6. Kiva (USA):

* Pozicky od l'udi: Kiva je online platforma, ktora umozZiiuje 'udom poskytovat
mikrotvery podnikatefom v rozvojovych krajinach. Tento model prepéja darcov
priamo s prijimatel'mi, ¢o zvySuje transparentnost’ a osobnti angaZovanost'.

Krok za krokem: Ako financovat’ neziskovii organizaciu

1. Stanovenie ciel’'ov:

* Jasny plan: Urcte si jasné financné ciele a potrebné prostriedky na ich dosiahnutie.
Zvaizte kratkodobé aj dlhodobé potreby vaSej organizacie.
2. Diverzifikacia zdrojov:

* Roznorodost: Nikdy sa nespoliehajte na jeden zdroj financovania. Diverzifikujte
svoje prijmy z viacerych zdrojov, ako su dary, granty, predaj tovarov a sluZieb a
socialne podnikanie.
3. Budovanie vzt'ahov:

* Komunikacia: UdrZiavajte dobré vzt'ahy s darcami, partnermi a komunitou.
Pravidelne ich informujte o vysledkoch vasej prace a vdacnosti za ich podporu.
4. Transparentnost’ a zodpovednost’:

* Dovera: Transparentnost' v sprave financii a zodpovednost’ za pouZitie prostriedkov
su kl'iCové pre udrZzanie dovery darcov a verejnosti.
5. Inovacie a adaptacia:

* Flexibilita: Bud'te otvoreni novym napadom a pristupom. Prispdsobujte sa meniacim
sa podmienkam a potrebam vasej organizacie a komunity.

Preco by neziskové organizacie mali generovat’ "zisk"

Jednou z castych mylnych predstav o neziskovych organizaciach je, Ze by nemali generovat’ zisk. V
skutocCnosti je pre neziskové organizacie nielen prijatel'né, ale aj nevyhnutné, aby mali prebytok
prijmov nad vydavkami. Tento prebytok, znamy aj ako ,,zisk“, je kItiCovy pre udrZatel'nost a rast
organizacie.

Slovenska Legislativa: Slovensky prdvny rdmec umozZiiuje neziskovym organizdciam generovat’
zisk, avsak tento zisk musi byt’ reinvestovany do aktivit, ktoré podporuju ich hlavné poslanie. To
znamena, Ze neziskové organizacie nemozu rozdel'ovat zisk medzi Clenov alebo zakladatel'ov, ale
moZu ho pouZit' na chod organizacie.

Verime, Ze tieto informéacie vam pomo6Zu najst optimalnu stratégiu financovania pre vasu
organizaciu a zabezpecit’ jej dlhodoby tspech a udrzatel'nost’.

V ¢lanku sme zdmerne vynechali moznost’ financovania cez 2 percenta z dane. Tejto dolezitej téme
sa vSak budeme podrobne venovat’ v nasledujucich ¢lankoch. Sledujte nés, aby ste nezmeskali

doleZité informdcie, ktoré mézu pomoct’ vasej neziskovej organizdcii ziskat’ viac prostriedkov!
Zdroje:

¢ Grameen Bank
¢ Kiva



https://www.grameen.com/
https://www.kiva.org/
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